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DLACZEGO TO NARZĘDZIE
MOŻE URATOWAĆ TWÓJ
BIZNES? 

T N 

     S U 

90% startupów upada w ciągu pierwszych 3 lat. 
Nie dlatego, że pomysł był słaby. 
Nie dlatego, że zabrakło talentu. 

Upadają, bo biznes od początku stoi na błędnych założeniach. 
Miesiące pracy, tysiące złotych i mnóstwo energii włożone w coś, co nigdy nie
miało prawa dobrze działać. 

Business Model Canvas to Twoja mapa drogowa. 
Pokazuje całą mechanikę biznesu na jednej stronie — zanim zrobisz pierwszy
krok.   

Google, Nestlé, IBM i miliony przedsiębiorców używają tego narzędzia nie bez
powodu.  BMC zmusza Cię do zadania niewygodnych pytań, zanim popełnisz
kosztowne błędy. 

Najczęstszy błąd młodych przedsiębiorców? 

Zakochanie się we własnym pomyśle. 
Spędzasz pół roku na dopracowywaniu „genialnego” produktu, a potem
odkrywasz, że: 

nikt nie chce za niego zapłacić 
albo dotarcie do klientów kosztuje więcej, niż jesteś w stanie zarobić 
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Czego pozwala uniknąć? 
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